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Pese al crecimiento del pais, el avance
de la productividad ha sido infimo

Si el pais no mejora esta variable no podra darle sostenibilidad a su ritmo de expansion.
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Existe una abrumadora
evidencia que sefiala que
entre los problemas fun-
damentales del desarrollo
econdmico en América La-
tina (incluyendo el Pert1)
figuran los bajos nivelesy
tasasdecrecimientodela
productividad (total facto-
rial, PTF). Célculos parael
periodo 2006-2009 indi-
can que mientras el capital
hacrecidoen el Periaun
promedio anual de 5,4%,
laPTF crecidsolo0,67%.De
otrolado, cifras delos ulti-
moscincoafiosindicanque
el 70% del PBI real perua-
no contintia concentrado
enlaproduccién debienes
primarios (16%) yservicios
(54%). Esta concentracion
delaestructura producti-
vahaimplicado que casiel
80% del valor de las expor-
taciones sea de productos
primarios tradicionales.
Bajo este contexto, el
extraordinario crecimien-
toperuanodeladltimadé-
cada podria estar sujeto a
una serie de limitaciones
sisecontiniaenesasenda.
En primer lugar, modelos
primarios exportadores
estan sujetos a lainestabi-
lidad de precios, lacual pro-
ducecrisisinternas cuando
los precios declinan dras-
ticamente. En segundo lu-
gar,lademandadeempleo
quedichomodelo generaes
reducida hacia trabajosde
alto grado de especializa-
cion. Entercerlugar, el mo-
delo depende mucho del
capital extranjero, el cual
puede o no invertir segin
el grado de estabilidad del
contexto politico y social

del pais. En cuarto lugar,
algunos sectores como la
mineria generan externa-
lidades y conflictos socia-
les.Enquintolugar, eneste
modelo, cuanto mayor sea
lainversién menor serd la
rentabilidad delamisma.

Finalmente, sicompetiti-
vidad esunodelosobjetivos
del Gobierno parasostener
el crecimiento, entoncesin-
crementos continuos y sos-
tenibleslaPTFsonindispen-
sables.

Ante estos potenciales
riesgosdelmodelode creci-
mientoactual, serequieren
andlisis de mayor profundi-
dad, enparticular,anivelde
empresas. Muchos paises
desarrolladosyalgunosen
desarrollode AméricaLati-
nacuentan conbasededa-
toslongitudinales que han
permitidoestimaryanalizar
laevoluciondelaPTF delas
firmas.

PRECIOS
Modelos primarios
exportadores
estdn sujetos ala
inestabilidad de
precios.

Eneste contexto, el CIES
haauspiciado esta investi-
gacion, quesebasdenlaEn-
cuestaEcondmicaAnualdel
Sector Manufacturero de
losafios 2002, 2005, 2006
y2007. Asi, con muestras
dediversotamafiohastade
578firmas, lascualesrepre-
sentaronel 21,2%delvalor
agregado real del sector
manufactureroyel 7% del
empleo formal delsector, se
estimdlosnivelesytasasde
crecimiento dela producti-
vidad total factorial a nivel
de firmas manufactureras
delPerti.

Los resultados confir-
man la tesis de los trabajos
agregadosalnivel del Pert.
Asi, latasa de crecimiento
promedio anual del valor
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MINERIA. El capital extranjero puede invertir seguin la estabilidad politica o social.

Lo que se necesita para
el crecimiento sostenido

Lasevidenciasmostradas
enelestudiorevelanlaim-
portanciadegenerarin-
tervencionesdesdeel Go-
bierno,elsectorpriva-
dooambosqueaumenten
laproductividadfactorial
totaldelasfirmasenelPeru
parahacerposiblelasoste-
nibilidad delcrecimiento.Si
ademassedeseadiversifi-

carproductosy mercados,
esteesunrequerimiento
esencial.

Incentivos propiosdel
mercadocomoeltipode
cambiorealoinstrumen-
tospromocionalescomoel
drawbacknoparecenser
suficientesparaqueentren
nuevasempresasalmer-
cadodeexportacion.
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real de produccion (VP) en
el periodo 2002-2007 fue
6,67%, siendo la contribu-
cion masimportante la del
capitalde 3,51%. Lacontri-
buciéndelaproductividad,
PTF, fue negativa. Por grupo
deramassedestacanlasta-
sasde crecimiento positivas
delasramasdetransforma-
ciénde productos primarios
ylasramasintensivasentec-
nologiay/o conocimiento.

Cuestiondetamaiio

Portamafiodelasempresas,
lasgrandes fueronlas que
obtuvieron mayores nive-

lesytasas de crecimiento
delaPTF en ese periodo.
LastasasdealzadelaPTF
de firmas pequefias fueron
negativas, alcanzado unni-
vel promedioanual de-5%.

Las empresas manu-
factureras, X, que siempre
exportaron en el perio-
do 2002-2007 y que han
exportado por lo menos
desde el afio 1993, tuvie-
ron niveles ytasas de cre-
cimiento (positivos) dela
PTF mucho mayores que
aquellas empresas que
nunca exportaron, NX, las
cuales tuvieron tasas ne-
gativas de crecimiento de
laPTF. Las medianamen-
te exportadoras, MX, ylas
recientemente exportado-
ras, RX, tuvieron niveles
menoresde PTF quelasex-
portadoras, pero mayores
que las no exportadoras.
Ambos tipos de empresas
tuvieron tasas positivas de
crecimientodelaPTF.Esta
evidencia muestra que pa-
ra poder competir en los
mercadosinternacionales
es necesario niveles mini-
mos de productividad ma-
yoresque la productividad
de las empresas que solo
producen para el mercado
doméstico.

Finalmente, el estudio
analizalos determinantes
delasdecisionesdelasem-
presasaexportar enmanu-
facturasy encuentra que
los dos mayores limitantes
fueronelniveldelaPTFylos
costosdeentradarelaciona-
das conlostemas de infor-
macion y marketing para
exportar. El tipo de cambio
realyel drawbackno pare-
cenincidir de forma signifi-
cativaendichasdecisiones.
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